ПРОГРАММА

курса повышения квалификации  субъектов малого и среднего предпринимательства Самарской области

 «Основы предпринимательской деятельности»
	№п/п
	Наименование раздела

	
	

	1. 
	«Основы предпринимательства»:

Законодательство в сфере предпринимательства.

Выбор организационной правовой формы для ведения предпринимательской деятельности.

Государственная регистрация субъекта предпринимательства.

Категории субъектов малого и среднего предпринимательства.

Ликвидация предприятия.

Защита прав потребителей.

Лицензирование отдельных видов деятельности. 

Саморегулируемые организации.
Контролирующие и проверяющие органы. Права и обязанности предпринимателей при взаимодействии с контролирующими органами.

Система поддержки и развития малого и среднего предпринимательства в Самарской области.



	2. 
	«Бухгалтерский учет и налогообложение»:

Налоговый учет и специальные режимы налогообложения для малого бизнеса. Сравнительная характеристика режимов налогообложения: общая система налогообложения, единый налог на вмененный доход, упрощенная система налогообложения. Методы выбора системы налогообложения, плюсы и минусы УСН и ЕНВД. 

Ведение бухгалтерского учета. Постановка бухгалтерского учета и отчетности. Налоговый учет и отчетность, правовое регулирование проверок юридических лиц и индивидуальных предпринимателей. Формирование навыков ведения автоматизированной бухгалтерской и налоговой отчетности.

Планирование движения денежных средств. 

Заполнение первичных документов (в т.ч. платежные поручения, кассовые ордера, товарные накладные (ТОРГ-12), счет-фактуры, акты приема-передачи основных средств (ОС-1)).

Специфика бухгалтерского учета и налогообложения индивидуальных предпринимателей.



	3. 
	«Финансовое планирование»:

Виды заемных средств (кредит, займ, лизинг).

Основные требования, предъявляемые к предпринимателям для получения заемных средств.

Преимущества и риски привлечения заемных средств.

Обеспечение исполнения обязательств: залог, задаток, поручительство, банковская гарантия, неустойка, удержание.

Правила осуществления наличных и безналичных расчетов между юридическими лицами, а также с участием граждан, связанные с осуществлением ими предпринимательской деятельности.

Программы финансовой поддержки малого и среднего предпринимательства (предоставление микрозаймов, поручительств и гарантий).



	4. 
	«Управление малым предприятием»:

Договорные отношения. Обязательства и последствия их нарушения. Взаимодействие с партнерами и клиентами. Ведение договорной и претензионно-исковой работы: оферта, акцепт, заключение договора, претензии, иски.

Типовые формы договоров и их составление (договор купли-продажи, договор поставки).

Организация системы бюджетирования на предприятиях малого и среднего бизнеса.

Кадры: актуальные вопросы трудового законодательства. 

Охрана и безопасность труда.

Вопросы делопроизводства.



	5. 
	«Принятие управленческих решений»:

Анализ конкурентной среды и сегмента рынка. 

Формирование целей и миссии предприятия.

Менеджмент предприятия. Особенности управления малым предприятием.

Формирование организационной структуры и понятие бизнес-процесса.

Формирование стратегии маркетинга и сбытовой политики, организация продвижения и сбыта.

Разработка стратегии финансирования и управление финансовыми потоками. Затраты и прибыль.

Формирование производственного плана.

Формирование плана управления рисками.




